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INSTITUTO Marketing 4
Comercializacion

.Por qué la Licenciatura en
Marketing y Comercializacion?

O
Seras capaz de planear, disenar, organizar, ejecutar, evaluar, publicitar, ‘
posicionar y proyectar estrategias de mercadotecnia y comercial-
Izacion adecuadas a las necesidades que se demandan en un mundo
globalizado con énfasis en el desarrollo regional, la gestion de la cre-
atividad, el trabajo colaborativo y el emprendimiento.

DURACION: 3 ANOS Y 4 MESES



Objetivos
Generoles oel

Plaon de
Estudios

Formar profesionistas lideres, analiticos,
criticos y creativos con competencias
integrales, con conocimientos, habili-
dades y aptitudes para planear, disenar,
organizar, ejecutar, evaluar, publicitar,
posicionar y proyectar estrategias de
mercadotecnia y comercializaciéon adec-
uadas a las necesidades que se
demandan en un mundo globalizado con
énfasis en el desarrollo regional, la
gestion de la creatividad,

el trabajo colaborativo y el empren-
dimiento.

Profesional Teodrico- practico con principios
éticos que atiende las necesidades de market-
ing y de comercializacion; mediante ejercicio
de las siguientes competencias:

1. Planear y ejecutar la promocion, publicidad,
posicionamiento y comercializacidon de ideas,
bienes y servicios para satisfacer las necesi-
dades organizacionales y/o empresariales.

2. Desarrollar Investigacion de mercados

3. Disenar y aplicar estrategias de campanas
de promocion, publicidad, precios y ventas.

4. Elaborar estrategias para el desarrollo y
comercializacidon de nuevos productos

5. Evaluar las condiciones del comercio exteri-

or
6. Comercializar Bienes y servicios

7. Liderar en proyectos multidisciplinarios y
comunitarios.

INSTITUTO

Campo
Laboral

- Dirigir su propia empresa de asesoria y
consultoria en el area de marketing,
ventas de las empresas en entornos offline
y online

- Podra desempenarse en empresas publi-
cas y privadas como analista comercial o
Jefe de Ventas.

- Responsable de Desarrollo de Negocio
- Desempenarse como consultor externo

- Director de Logistica y Distribucidn
comercial

- Dirigir un departamento de e-commerce
y/o de marketing

- Gestionar de forma integral empresas de
mediano y pequeno tamano.

- Desarrollar proyectos de creacion de em-
presas relacionadas con marketing y con
comercio internacional.

Ol



La Modalidad Virtual (MV): En la modalidad virtual tu eres el perso-
naje mas importante, estas encargado de desarrollar el autoaprendi-
zaje a través de diferentes tecnologias de la informacion y comunica-
ciones a tu disposicion. En este espacio no existen fronteras, eres in-
dependiente y tienes la libertad de estudiar en el momento en que
asi lo decidas pues todos los materiales estan disponibles en nuestra

DURACION N. DE HORARIOS
MATERIAS

plataforma las 24 horas los 365 dias del ano. En este proceso te acom-
panara un docente que, de manera cercana, te brindara la retroali-
mentacion necesaria para concretar tu aprendizaje. Te aseguramos
gue cada uno de nuestros profesores tienen todas las herramientas
. gue haran de tu experiencia la mejor, es nuestra prioridad contar con
Virtual 100%. profesores capacitadosy listos para atenderte hasta donde sea que te
encuentres..

cuatrimestres

VIRTUAL

100% Virtual

Acompanamiento Estudiantil + Encuentros Sincronicos.

Dedicacidon de estudio
8/10 horas semanales. Tiempo de trabajo del estudiante.
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CLASE INVERTIDA:
o
N u eSt ra - El estudiante es protagonista de su aprendizaje. Nuestro esquema de Clase
Invertida permite que el estudiante adquiera el conocimiento a su ritmo,
‘ : LASE I NVE R I I DA para desarrollar aspectos practicos bajo la orientacion de los profesores

con:

- Clase Magistral: Constituidos por videos previamente grabados a través de
los cuales se brindara la informacion mas relevante de las diferentes unida-

~ des que formaran parte de los aprendizajes de |la semana.
ferentes fuentes de informacidon que les permitan adquirir el cono-
cimiento actualizado y masimportante a los diferentes temas que estan
dentro del programa.

- Material Extra: Contenidos complementarios para que el estudiante pro-
web, videos, etc.

- Actividad de aprendizaje: Conformado por un proyecto que se construira
de manera paulatina. El aprendizaje basado en proyectos es una me-
todologia que permite a los alumnos adquirir conocimientos y compe-
tagonistas de su propio aprendizaje y desarrollar su autonomia y responsa-
bilidad pues son los encargados de planificar, estructurar el trabajoy elabo-

_‘- rar el producto para resolver la cuestion planteada. Todo ello permite obte-
| | ner un verdadero aprendizaje. (Banoy, 2020, p.90)1
_ podra evaluar el aprendizaje.
CB - : - - Foro: Es un espacio creado con la finalidad de propiciar la interaccion entre
@@ | . . . .
Forma JUED \ -y ;1K - estudiantes de manera que intercambien ideas y puedan concretar su co-
g yp
Permite al estudiante ser ro’gionigta de su aﬁndiza' nocimiento tomando en cuenta la percepcidon de sus demas compafie-
conocimiento a su rit = Sllar aspectos practicos bajo la - Clase Virtual: es un encuentro sincrénico que se llevan a cabo entre do-
orientacion de los profesores expertos en las Clases Presenciales Virtuales. centes y estudiantes para profundizar, retroalimentar temas especi-
El proceso se complementa con talleres, foros, pruebas formativas, ficos y conducir las ac’uwdadgs de aprgndlzaje. La sesidon se lleva a cabc? una
. S— i s vez a la semana con duracion aproximada de 1 hora y todas las sesiones
actividades de aprendizaje y asesorias para garantizar un completo

expertos en las Clases Presenciales Virtuales. El proceso se complementa
- Lectura base: Disenada con |la intencionalidad de asegurar el acceso a di-
fundice mas en el tema de la semana. Son articulos académicos, paginas
tencias claves para nuestros tiempos. Los alumnos se convierten en los pro-
- Autoevaluaciéon: Formado por preguntas clave a través de las cuales se
Nuestre esque e A nvertida permite ¢ Jdiante adquiera el ros.
S quedan grabadas para su posterior revision.
aprendizaje.
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Comienza

Valores Agregados: ' L Decision

- Programa Permanente de Desarrollo de Habilidades Blandas: - Plataforma/APP de Gestiéon Administrativa: el servicio integrard >
El estudiante recibird una serie de microcursos con el propdsito soluciones en area administrativa (pagos en linea, estados de L :
de ayudarle a desarrollar las habilidades blandas que son cuenta, .facturaao.n.,,exped|c:|on de recibos y facturas, etc) '
importantes para todo profesional en el ambito internacional, academica (eXped'(}'oh de boletas, kardex, constancias, horarios,
. segun el proyecto Tuning América Latina. seguimiento académico, evaluaciones, inscripciones en linea,
- | etc.) y comunicaciones ( mensajeria directa, comunicacion
= general, encuestas, calendario escolar, etc.).

- Software Biblico Logos: Los estudiantes de |la Licenciatura en - Plataforma/APP de Gestion Educativa: Se podra disponer de la
Teologia tendran |la oportunidad de adquirir a través de |la plataforma educativa las 24 horas del dia los 365 dias del anho
Universidad una licencia de por vida del Software Biblico Logos para el uso de cada estudiante. Los estudiantes tendran acceso
con un precio accesible. Lista de recursos: https://es.logos.- no solo a la plataforma educativa, sino también las aplicaciones
com/programaseminarios y presentacion en video: https://lo- tanto para 1I0S y Android para acceder a sus materias, recursos
gos.wistia.com/medias/cgwho7nhbs didacticos(lecturas digitalizadas, calses magistrales en video y

material extra), salas virtuales, seguimiento y entrega de
actividades de aprendizaje y consulta de calificaciones.

- Acompafamiento Estudiantil: El docente tutor realizard un - El/la estudiante no comprara algun libro durante su carrera, ya
acompafamiento académico al grupo correspondiente a través que nuestra universidad aportara todos los recursos didacticos
de sesiones virtuales, para brindar un servicio personalizado de digitales en plataforma.
acuerdo a su necesidad y asi asegurar su desempeno académico
exitoso.
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' Valores Agregados:
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| - Biblioteca virtual: Para las investigaciones que tendra que - Becas: Sabemos que no siempre es facil acceder a educacion

| hacer el estudiante durante su formacion le proporcionamos la de alta calidad, no te preocupes, nhosotros podemos ayudarte,
Biblioteca virtual e-Libro que cuenta con recursos, tales como estamos seguros que juntos encontraremos el plan que te
iInformacion bibliografica, biografias, mapas, explicaciones, permita avanzar en tu educacion.

traducciones y otras. La cantidad de libros que se tiene en la
biblioteca virtual es de mas de 100,000 libros disponibles
para investigacion que estran a su disposicion.

- Titulacién Directa: Con opcion a Titulacion Directa con un
promedio minimo general de 9.0 y con mas de 10 opciones de
titulaciéon: https://www.iypm.edu.mx/titulacion/

- Calidad en Docencia: Profesores con excelencia académica
nacionales e internacionales con gran experiencia en el area de
su disciplina.

- Reconocimiento de Validez Oficial de Estudios (RVOE): Nuestro programa educativo tiene el Reco-
nocimiento de Validez Oficial de Estudios ante la SEP con derecho a expedir Titulo y Cédula Profesio-
nal: https://www.iypm.edu.mx/wpcontent/uploads/2022/10/RVOE-Lic.-en-Teologia-No-Escolarizada.pdf
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PRIMER CUATRIMESTRE CUARTO CUATRIMESTRE

4 A s ™
Nociones de Tecnologia de |a - Derecho Mercantil

Informacion y LMS - Comportamientos del Consumidor

Lectura y Redaccion - - Técnicas cuantitativas de
Metodologia de la Investigacion investigacion de mercados
Etica y Practica Profesionall - Gestién de la Empresa

- / N /
SEGUNDO CUATRIMESTRE QUINTO CUATRIMESTRE
- \ 4 A
, - - — Comunicaciones de Marketing
- Comunicacion Personal y Organizacional Integradas

Fundamentos de — Contabilidad de Gestion

ACRAINISEECION G Emprgsas - Branding y desarrollo de Producto
Fundamentos de Marketing _ Control de Gestion

Sociologia

N ) N /

TERCER CUATRIMESTRE SEXTO CUATRIMESTRE

a h ~ D
- Informatica aplicada al Marketing

- Introduccion a la Direccion Comercial

— Direccion de equipos

- Técnicas Cualitativas de
Investigacion de Mercados

- Matematicas Financieras

- Comunicacion y Publicidad

- Estadistica Descriptiva

- Introduccion a la Contabilidad

\_ J

-

Plan de
Estudio

v
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SEPTIMO CUTARIMESTRE DECIMO CUTARIMESTRE

4 . - \ 4 ™
- Introduccidn al analisis contable
— Contabilidad de Entidades Publicas - Marketing en Empresas de Servicios
- Fundamentos de |a - Gestion de Comunidades
contabilidad de gestidn virtuales y Redes Sociales
— Consolidacion de estados contables - Marketing en el Sector Turistico

\_ " - Publicidad Online
\_

OCTAVO CUTARIMESTRE
4 I

- Financiacion

— Gestion de Operaciones

- Marketing Digital

- Distribucion y Redes Comerciales

~ / TODO ESFUERSO
TIENE SU
RECOMPENZA

NOVENO CUTARIMESTRE
4 I

- Seminario de Tesis

— Comercio Electrénico

- Marketing en el Sector de Gran
Consumo y Alimentacion

- Marketing Movil en Mercados

Plan o
Fstudio

. #SomosYPM
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Claustro de Docentes

Contactate con tu asesor

CONOCE MAS:
WWW.IYPM.EDU.MX

998 214 1104




CONOCE MAS:

WWW.IYPM.EDU.MX
WM 998 214 1104

INSTITUTO

CONSTANCIA DE
AUTENTICIDAD
DEL CERTIFICADO
DE PREPARATORIA.

FORMULARIO
INSCRIPCION DE
NUEVO INGRESO.

CERTIFICADO ACTA DE
DE ESTUDIOS NACIMIENTO
EN BACHILLERATO. ACTUALIZADA.

Kequisitos
Pard inscripCion
Licenciatura

& =

OBSERVACIONES:

1. TODOS LOS DOCUMENTOS DEBEN SER EN ORIGINAL, SI EL ASPIRANTE LO TIENE EN DIGITAL DEBE CONTENER CODIGO
QR, SI ES EN FISICO DEBE HACERLOS LLEGAR A LA UNIVERSIDAD.

2 EN CASO DE NO TENER EL CERTIFICADO, EL ASPIRANTE TIENE UN TIEMPO DE GRACIA DE TRES MESES A PARTIR DEL
INICIO DEL CURSO ESCOLAR.

3. SI NO TIENE LA CONSTANCIA DE AUTENTICIDAD, EL ASPIRANTE TIENE UN TIEMPO DE ENTREGA DE 6 MESES A PARTIR
DEL INICIO DE CURSO ESCOLAR.
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PROCEDIMIENTO PARA TRAMITE DE EQUIVALENCIAS

A

EL PROSPECTO Y/O ASPIRANTE:

1. Entrega en el area de admisiones copia legible del certificado parcial o total de estudios.
La entrega puede ser en forma presencial o via correo electronico.

2. En caso de no contar con el certificado antes mencionado se aceptara provisionalmente copia de
las boletas de calificaciones que detallen las materias cursadas, calificaciones y claves y creditos de

cada asignatura.

GESTORA DE ADMISIONES:

3. Remite en dos tantos los documentos a la direccion academica solicitando el pre-estudio
correspondiente.

DIRECCION ACADEMICA:

4. El area de direccion academica acusa la recepcion de los documentos y responde en un
maximo de 5 dias habiles el resultado del pre-estudio solicitado.

V
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PROCEDIMIENTO PARA TRAMITE DE EQUIVALENCIAS

v

GESTORA DE ADMISIONES:

5. El area de admisiones via telefénica envia el resolutivo al prospecto o aspirante, en caso de
ser conveniente el resultado de la propuesta para el interesado y ademas sea procedente,

el area de admisiones procedera a informar al area académica la respuesta de interes del
alumno para que el area académica se comunique con el interesado, resuelva dudas y
confirme su aceptacion.

DIRECCION ACADEMICA:

6. El area academica se comunica con el alumno, resuelve sus dudas y si el alumno queda
conforme y sigue interesado en aceptar la propuesta de revalidacion, el area académica da
el visto bueno a Admisiones para que el alumno realice su inscripcion.

GESTORA DE ADMISIONES:

/. Solicita al interesado firmar |la carta responsiva y los documentos originales, realiza la
iInscripcion y confirma al area acadéemica realizar el proyecto final de equivalencias y solicita
el pago del tramite, asi como las cuotas y derechos correspondientes.
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OE600

CONOCE MAS:
WWW.IYPM.EDU.MX

998 214 1104
ADMISIONES@IYPM.EDU.MX

SM 04 MZ 195 LT 01 CALLE S/N LEONA VICARIO,
PUERTO MORELOS, QUINTANA ROO, MEXICO.

DERECHOS RESERVADOS 2023
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